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Summerad av MARKNADSLAGE | SALJORGANISATIONER
Mikke Selander

Denna rapport baseras av 443 tillfrdgade ledare inom salj
& marknad i Sverige under mars 2024.




Denna rapportens omfattning

Kommentar fran Mikke Selander

Om ZAZY Marketing

Vi hjalper dig n& igenom bruset och f& din presumtiva kund att stoppa i skrollen, lyssna pé
ditt budskap och ta action.

Kort och gott. Vi far dig att synas p& ett relevant satt som ékar ditt bolags férsaljning.

Mikke Selander
VD & Grundare av ZAZY Marketing

- Lagesrapport 2024



Lagesrapport
75.7% har ként av omvardsfordandringen

Denna rapport analyserar en undersékning genomférd bland féretag fér att férstd deras
foérsaljnings- och marknadsféringsverksamhet, samt de utmaningar de star infér. Majoriteten av
féretagen i denna undersdkning ar B2B-bolag.

De flesta har ként av omvarldsférandringar i sin férsaljning och de flesta saljare jobbar med
uppsckande férsaljning. Endast en liten andel av saljarna publicerar regelbundet pé Linkedin,
trots att majoriteten av féretagen publicerar innehall I6pande pé& sina sociala medier.

Summering

75.7% av téretagen har ként av omvarldsférandringar i sin forsaljning. En stor majoritet, 85%, av
sdljarna jobbar med uppssékande férsaljning. Endast 41.4% av saljarna publicerar regelbundet
pé LinkedIn, medan samma andel svarade att de borde, men inte gér det.

Enligt resultaten ar den stdrsta utmaningen fér att 8ka férsaljningen att fa& fler leads genom
marknadsféring, vilket 26.4% av féretagen uppgav.

Andra stora utmaningar inkluderar att hitta bra saljare och 14 fler kund-referenser, bada med
17.1% av svaren, samt att utveckla produkten/tjansten mer, vilket 16.4% av téretagen svarade.

Omvardslage
Har ni markt av omvarldslaget i
er forsaljning?

443

Deltagare

Rapport sammanstalld baserad p& 443
svar inskickade under mars 2023
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Lagesrapport
Svar fran undersokningen, del 1

Nedan finner ni samtliga svar, summerat i %.

Uppsdkande

85% Jobbar era saljare med
uppsékande férsaljning?

7.8% anger att dom inte gér det men att dom

borde

6.4% anger att dom inte gér och att det inte ér
vart det.

Saljare pa Linkedin

Publicerar majoriteten av
era saljare pé& LinkedIn
regelbundet?

41% anger att dom inte gér det men att dom

borde

13.5% anger att dom inte gér och att det inte &ar
vart det.

Foretagets Sociala Medier

Publicerar ni innehall
|6pande pa féretagets
Sociala Medier?

17% anger att dom inte gér det men att dom

borde

6.4% anger att dom inte gér och att det inte &r
vart det.

Lagesrapport 2024



Lagesrapport

Svar fran undersokningen, del 2

Nedan finner ni samtliga svar, summerat i %.

Annonsering

40% Annonserar ni p& Sociala
Medier?

19.1% anger att dom annonserar men att det ej
ger énskvart resultat.

37% anger att dom inte annonserar.

Leads / Kundférfragningar

Valj dom satt ni far kundkontakter (leads) genom idag
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Lagesrapport
Svar fran undersokningen, del 3

Storsta utmaningen

Om du méste valja ett alternativ... Vad &r stérsta utmaningen
(majligheten) fér att ni ska 6ka férsaljningen?
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Oka din forsa||n|ng

skapar tillvéxt
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Vill ni boosta er marknadsfsring med fler leads?

Vi kombinerar mjukvara fér att aktivera er kundstock och f& dem att skicka leads fill er
(referrals) med en “ATTENTIONGRABBING” annonsering som attraherar din mélgrupp och far
dom att ta action.

Kort och gott, resultatfokuserad marknadstéring dér du betalar oss 50 000kr och fér 200
000kr tillbaka.

Kontakta mig

{ Telefonnummer
» 0705588749

@ Mf:il

mikkeezazy.se

% Kontor N
. Lysekil - Karlstad - Orebro - Stockholm



